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TEMA 1
CONCEPTO Y TECNICAS DE PRESUPUSTO DE CAPITAL

Objetivos de aprendizaje: Define los conceptos y técnicas de la
administracion y presupuesto de caja

1.1Conceptos de presupuesto de capital:

La decisién sobre presupuesto de capital representa una decision de inversion
a largo plazo. En el presupuesto de capital se utiliza el flujo de cajay no las

utilidades.

Ademas el presupuesto de capital comprende toda compra de activos tangible

y compra de Activos intangibles

1.2 Elaboracion del presupuesto maestro:

El punto de partida de un presupuesto maestro es la formulacion de meta a largo
plazo por parte De la gerencia, a este producto se le conoce como “planeacion

estratégica “

El primer paso en el desarrollo del presupuesto maestro es el prondstico de

venta, es el Cajay el balance general presupuestado.

1.3 Presupuesto de venta

Son estimados que tiene como prioridad determinar el nivel de venta realy

proyectado

De una empresa, para determinar limite de tiempo componentes: producto que

comercializa la venta ylas empresa, servicios que prestara
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Los ingresos que percibira, los precios unitarios de cada servicios, el nivel de
venta de cada servicio. La base sobre la cual descansa el presupuesto de venta
y la demés partes de presupuesto maestro, es el pronostico de ventas. Si este
pronéstico ha sido elaborado cuidadosamente y con exactitud, los pasos

siguiente en el proceso presupuestal serian muchos mas confiable.
El pronostico de venta suministra los gastos para elaborar los presupuestos de:

% - Produccién

- Compras

- Gastos de venta

- Gastos administrativos
El prondstico de venta empieza con la preparacion de los estimados de venta,
realizado por cada uno de los vendedores, luego estos estimados se remite a
cada gerente de unidad. La elaboracion de un presupuesto de venta, se inicia con
un basico que tiene lineas diversas de productos para un mismo rubro, el cual se

proyecta como prondstico de ventas por cada trimestre.
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VOCABULARION® 1

BUSQUE EL SIGNIFICADO DE LAS SIGUIENTES TERMINOS RELACIONADOS
AL TEMA

SE EVALUARA

ORTOGRAFIA 5 PUNTOS
PUNTUALIDAD 5 PUNTOS
CONTENIDO 10 PUNTOS

TOTAL DE PUNTOS 20 PUNTOS

Pronéstico
Presupuesto
Prioridad
Capital
Proceso
Rubro
Produccion

Vental real
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Venta proyectada
10. Presupuesto maestro
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CHARLA N° 1

TEMA: CONCEPTO Y TECNICAS DE PRESUPUSTO DE CAPITAL

SE EVALUARA

PUNTUALIDAD 5 PUNTOS
LAMINA 5 PUNTOS
DOMINIO DEL TEMA 15 PUNTOS
PRESENTACION (UNIFORME ) 5 PUNTOS
TOTAL DE PUNTOS 30 PUNTOS
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TEMA N°2

TASA PROMEDIO DE REDIMIENTO:

Objetivos de aprendizaje: Define los conceptos sobre la tasa
promedio de rendimiento.

Rendimiento es la ganancia o pérdida total de una inversion durante un periodo
determinado se mide como distribuciones de efectivos, expresado como un

porcentaje de valor de la Inversion.

Esta medida contable representa la razon de la utilidades anuales promedio
después de impuestos contra la inversion. Por ejemplo, una empresa desea
comprar una nueva maquina y calcula que las utilidades promedio anuales en
libros para el periodo de cinco afios son. 2,000 y la inversion inicial de proyecto
es de 18,000. Por lo tantos la tasa promedio de rendimiento = .2, 000 + .18, 000 =
0.11 (11%) sin la utilidad fuera variable durante 5 afilos se podria calcular un
promedio que se utiliza fuera variable durante 5 afios se podria calcular un
promedio que se utiliza en el numerador. Unavez que se han calculado latasa
promedio de rendimiento para una propuesta, se puede comparar con la taza de
promedio de rendimiento para una propuesta, se puede comparar con la taza de
rendimiento requerida, para determinar si se debe aceptar o rechazar una

proporcion particular.
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ASIGNACION N° 2

SE EVALUARA

ORTOGRAFIA 5 PUNTOS
PUNTUALIDAD 5 PUNTOS
CONTENIDO 10 PUNTOS

TOTAL DE PUNTOS 20 PUNTOS

Defina los siguientes términos.

1. Rendimiento

2. Ganancia

. Inversion

4. Medida contable
5. Impuesto

6. Utilidades

7. Flujo de efectivo
8. Flujo deingreso
9. Costo promedio

10.Costo de deuda
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CHARLA N° 2

TEMA: TAZA PROMEDIO DE RENDIMINETO

SE EVALUARA

PUNTUALIDAD 5 PUNTOS
LAMINA 5 PUNTOS
DOMINIO DEL TEMA 15 PUNTOS
PRESENTACION (UNIFORME ) 5 PUNTOS
TOTAL DE PUNTOS 30 PUNTOS
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